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Mit einem holistischen und modernen Ansatz in der Erfiillung
der individuellen Bediirfnisse betreuen wir Familien sowie
Privatpersonen auf personlicher Ebene.

Private Client Partners wurde 1998 als unabhéngige
Schweizer Bank gegriindet, die sich auf Family-Office-
Dienstleistungen fir eine begrenzte Anzahl von Familien
konzentrierte.

Im Juli 2020 Ubernahm die Banque Bonhéte & Cie SA die
Private Client Partners und machte sie zur unabhangigen
Zurcher Niederlassung der Banque Bonhéte. Von dort
aus setzt sie ihren engagierten Service flr die Kunden
von Private Client Partners fort, welche von der Stabilit&t
und dem Kapital einer traditionellen Schweizer Privatbank
mit einer Uber 200-jéhrigen Geschichte profitieren.

Die Banque Bonhote & Cie SA wurde 1815 in Neuchatel
gegrindet und war bis im Jahr 2020 noch nicht in Zirich
prasent.

Unsere Dienstleistungen umfassen: Family Office
Services, Vermdgensverwaltung /-Beratung und
Vermdgenskonsolidierung & Wertschriftenbuchhaltung.

Family Office Services

Vermdgenswerte kurz, mittel und langfristig anzulegen
und zu verwalten, braucht neben langjéahriger Erfahrung
und Fachwissen ein zusétzliches Element: Zeit! Durch die
Zusammenarbeit mit Private Client Partners schaffen Sie
sich Freiraum, um sich auf die Bereiche zu fokussieren,
die Ihnen Spass bereiten oder fiir Sie einen Mehrwert
erzeugen.

Nur die holistische Betrachtung unter Einbezug
samtlicher Vermdgenswerte, also bankféhiger und nicht-
bankfahiger Werte, erlaubt uns, mit lhnen eine sinnvolle
und massgeschneiderte Vermdgensplanung zu erstellen.

Wir legen gemeinsam mit Ihnen eine individuelle
Strategie fest, welche sich auf lhren Erwartungen und
Bedirfnissen, aber auch lhrem Risikoappetit und Ihrer
Risikoféhigkeit abstutzt.
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Die Besonderheit des Family Office Konzeptes

liegt in der fachiibergreifenden Organisation der
Dienstleistungen. Auf diese Weise wird eine bessere
Qualitat durch ganzheitliche Losungen und eine héhere
Effizienz durch weniger Reibungsverluste erreicht. Je
nach Ausgangslage Ubertragt uns unsere Klientschaft
einzelne Aufgaben oder lasst sich umfassend beraten
und betreuen.

Wir treten unseren Klienten gegentber als persénlichen
und unabhéngigen Sparringpartner auf. Dadurch sind
wir in der Lage, die effektiv besten Lésungen flr unsere
Klienten anzubieten. Dartiber hinaus verfiigen wir tiber
ein breites Netzwerk von Spezialisten, deren Wissen
wir unseren Klienten jederzeit zugénglich machen.
Private Client Partners bietet Ihnen das komplette
Spektrum von Family Office-Dienstleistungen fiir eine
ganzheitliche und umfassende Betreuung komplexer
Familienvermdégen an.

Ihre persoénlichen Praferenzen werden bei sdmtlichen
Vorschlagen und Umsetzungen widergespiegelt. All
diese Zutaten minden in Ihr persénliches und auf Sie
zugeschnittenes Portfolio.

Wir binden Ihre vorhandenen Vermégensverwalter
und Drittbanken ein und handeln gerne fir Sie
vorteilhafte Konditionen aus.

Private Client Partners Uberprift und stellt laufend
die Einhaltung lhrer vorgegebenen Mandatsauftrage
sicher.
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Das Ziel unserer Tatigkeit bildet der langfristige Erhalt
Ihres Vermdgens sowie die umfassende Vertretung lhrer
Interessen.

»

Gemeinsam mit lhnen, und auf Basis der erarbeiteten
Szenarien, definieren wir lhre persénliche und
strategische Vermdégensallokation und setzen diese
professionell um. Durch die Nutzung von unabhangigem
Research, einer umfassenden Beobachtung der Mérkte
(Makro, Zinsen, Wahrungen) und der geopolitischen
Entwicklungen, erarbeiten und implementieren wir
taktische Massnahmen. Diese fliessen entweder in Ihre
personliche Anlageempfehlungen (Vermdgensberatung)
oder wir setzen diese in Inrem Interesse direkt um
(Vermdgensverwaltung).

»
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Vermogensverwaltung / -Beratung

Die marktkonforme Umsetzung wird dabei von uns
Uberwacht. Bei Entwicklungen mit erheblichem
Einfluss informieren wie Sie umgehend, sodass
ad-hoc Massnahmen schnellstméglich eingeleitet
werden kénnen.

Private Client Partners unterhalt Beziehungen

zu mehr als 15 Depotbanken. Dies erlaubt es den
Klienten, ihre Vermdgenswerte bei verschiedenen
Banken zu deponieren und sie dennoch zentral
verwalten zu lassen. Durch den Einsatz unserer
Multi Booking Asset Plattform kdnnen einerseits
die Risiken der Depotbanken minimiert und
andererseits ein zuséatzlicher Diskretionslevel
geschaffen werden.

Der Beratungsprozess im Family Office ist umfassend und legt Verantwortlichkeiten und Schnittstellen fest.

Analyse Strategie Implementierung / Kontrolle
strategie Allokation
/ Kontrolle
= Anlagen = Bilanz = Risikofahigkeit = Einbezug von = Vermdgen = Finanzwerte = Management Prozessschleife
= Vermogens- Privatperson = Risiko- Bediirfnissen, - Einzelpositionen Reporting
bildung = Aktiven und bereitschaft Wiinschen, - Sondervermégen  * LHK Buchhaltung = Realisations-
= Verpflichtungen Passiven = Risikoverhalten persénliche Risiken, - Mandate (Dritte) = Wertschriften- prinzip
= Vermdgens- = Einnahmenund = Anlage- Restriktionen - Liquiditatsplanung buchhaltung = Rebalancing
verzehr Ausgaben erfahrung = Langfristiger = Realwerte = Compliance
= Steuern Kapitalerhalt Reporting
= Vorsorge gekoppelt mit = Dienst- = Zahlungsverkehr
= Nachfolge regelmassigen leistungen = Lebenshaltungs-
Ertragen kosten
= Moderate = Sekretariatsarbeiten
Wertsteigerung und = Administration
geringe = Buchhaltung
Wertschwankungen
= «Common Sense» = Beratung = Projekte

als Bestandteil des
Anlageprozesses

= Gemeinniitzigkeit
= Sparringpartner

Hm F=n Vermogenskonsolidierung & Wertschriftenbuchhaltung

Das zentrale Element lhrer umfassenden (kurz-, »
mittel- und langfristigen) Vermogensplanung ist die
BerUcksichtigung samtlicher Vermdgenswerte. Dies
beinhaltet neben den bankféhigen Vermdgenswerten
auch nicht-bankfahige Werte wie beispielsweise
Unternehmensbeteiligungen, Immobilien,
Kunstgegenstande, Private Equity, Venture Capital,
sowie Digital Assets.

Seit Uber 20 Jahren konsolidiert Private Client Partners
bankenunabhé&ngig und durch langjahrige und erfahrene
Mitarbeiter verschiedene Vermégenswerte. Wir
verwenden unsere selbst entwickelte Softwarelésung,
um auf lhre spezifischen BedUrfnisse ausgerichtete,
massgeschneiderte und transaktionsbasierte

Berichte zu erstellen, was das Fihren einer
Wertschriftenbuchhaltung ermdglicht. Durch
eingespielte und zuverlassige Prozesse garantieren wir
ein hohes Mass an Effizienz und Qualitat.

Auf spezifischen Wunsch flihren wir fir die Klienten
die Lebenshaltungskosten in dem wir den
Zahlungsverkehr vollstandig Ubernehmen und in die
personliche Buchhaltung tberfiihren. Samtliche
Belege bewahren wir entweder elektronisch oder
physisch auf.

Private Client Partners unterstitzt Sie auf Ihren
Wunsch in sé&mtlichen administrativen und
organisatorischen Belangen, sei dies in der Erstellung
privater Korrespondenz oder in der Organisation
privater Anliegen. Dabei ist die Diskretion unserer
geschétzten Kunden jederzeit sichergestellt.
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Leitung

Philipp Kuchen, Esbjorn Gullhamn.

Mitarbeiter

Manuel Dudli, Christophe Foro, Iris Hofmann, Andrei
Lenkei, Biola Mona, Daryoosh Montazami Safari,
Michael Schweizer, Josef Staub.

Ein interdisziplindres und eingespieltes Team mit breitem Fachwissen schafft eine vertrauensvolle und sehr
personliche Zusammenarbeit. Im Zentrum unseres Tuns und Handelns steht die Sicherung lhrer Interessen und
der langfristige Erhalt Ihres Verm&gens. Durch Transparenz und die Wahrung absoluter Diskretion schaffen wir

Vertrauen.
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